
 

 

 

 

 

 

 

Inhouse-Workshop: 

EXPORTTAG©: SWOT-Analyse des Auslandsvertriebs 

 

Die Komplexität des Exports erfordert eine strukturierte Herangehensweise und eine 

professionelle Ausrichtung im internationalen Bereich. Wie gut ist Ihr Unternehmen in 

diesem Bereich aufgestellt?  

 

Unser Exporttag© zielt darauf ab, gemeinsam mit Ihren Mitarbeitern die Stärken und 

Schwächen im internationalen Geschäft zu ermitteln und zu bewerten. Anschließend 

erarbeiten wir konkrete Vorschläge zur Verbesserung Ihres Auslandsgeschäfts in der Gruppe. 

 

Die Ergebnisse werden interaktiv am selben Tag mit den Teilnehmern erarbeitet, und die 

Auswertung sowie die notwendigen Instrumente stehen Ihnen sofort zur Verfügung.  

Dieser Workshop wird exklusiv von der 'Fachberatung für den Aussenhandel' angeboten. 

 

Leitthemen, aus denen Schwerpunkte zu setzen sind: 

• Exportstrategie 

• Marktbearbeitung 

• Zusammenarbeit mit Vertriebspartnern 

• Angebotswesen/Auftragsabwicklung 

• Organisation und Prozesse 

• Einbindung in das Gesamtunternehmen 

 

Ergebnisse: 

 

• Erkennen der Stärken & Schwächen im internationalen Vertriebsprozess 

• Definition von Gegenmaßnahmen  

• Schlussbericht mit Handlungsplan 

 

Zielgruppe: 
Geschäftsführer, Leiter und Mitarbeiter aus den Bereichen Export, Vertrieb und Marketing 

 

Dauer:  

1 Tag 

 

Ihre Investition: 

 €2.200.- netto, (inkl. telefonischer Vorbesprechung, Durchführung Exporttag©, Schlussbericht) 

 

 

Machen Sie den ersten Schritt zur Weiterentwicklung  

Ihrer Exportorganisation und -methoden! 

 

  



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

Ihr Trainer: 

Dipl.-Kfm. Matthias Brems, geboren 1967, ist ein unabhängiger Berater und Trainer mit dem 

Schwerpunkt internationaler Vertrieb. Die Fragestellungen, die er in seinen Seminaren und 

Workshops behandelt, resultieren aus seiner langjährigen Erfahrung als internationaler 

Vertriebsleiter. Seine Arbeit erstreckte sich über fünf Kontinente, und die Zusammenarbeit 

mit vielfältigen Vertriebspartnern und Geschäftspartnern hat seinen Blick für erfolgreiche 

internationale Geschäftsbeziehungen geschärft. 

 

Rückfragen und Buchung: 

Fachberatung für den Aussenhandel (FBA) 

Elsener Mühle 9 

41515 Grevenbroich 

 

Tel.: 0 21 81/75 66 87-0 

Mail: info@exportberatung.de  

Website: www.exportberatung.de 

 

 

mailto:info@exportberatung.de
http://www.exportberatung.de/

