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Inhouse-Workshop:
Strategische Exportplanung mit Landerportfolio

Im internationalen Vertrieb fehlt oft die erforderliche Systematik. Unklare Prioritaten bei der
Landermarktbearbeitung fuhren zu unnétigen Aktivitaten in Landern von geringer Bedeutung.
Dies wiederum beeintrachtigt die effektive Vertriebssteuerung und kann zu Unzufriedenheit
bei den Vertriebsmitarbeitern fiihren.

Unser Workshop bietet eine strategische Exportplanung auf Grundlage eines
Landerportfolios. Dabei werden L&nder entsprechend ihrer Wichtigkeit und Positionierung
klassifiziert, um darauf aufbauend konkrete MaRnahmen pro Land abzuleiten.

Die Workshop-Ergebnisse werden interaktiv mit den Teilnehmern an einem Tag erarbeitet,
und die Auswertung sowie Planungsinstrumente stehen unmittelbar zur Verfugung. Dieser
Workshop wird exklusiv von der 'Fachberatung fiir den Aussenhandel' angeboten.

Leitthemen:
e Vorab: Onlinebefragung der Teilnehmer zur Beurteilung der int. Vertriebsarbeit
Diskussion der Befragungsergebnisse
Starken-Schwachen-Analyse im internationalen Geschéft
Formulierung von SofortmaBnahmen
Darstellung der aktuellen Situation mit Hilfe von Landerportfolios
Festlegung von Landerprioritaten anhand von Marktpotenzialen und
Marktausschopfung
e Planung von MafRnahmen fiir jedes Land

Ergebnisse:
e Erkennen der Schwéachen im internationalen Vertriebsprozess

e Definition von GegenmalRnahmen
e Erarbeitung eines praktischen Planungstools.

Zielgruppe:
Geschéaftsfuhrer, Leiter und Mitarbeiter aus den Bereichen Export, Vertrieb und Marketing

Dauer:
ca. 8 Stunden
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Beispiel eines Kundenportfolios:
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Dipl.-Kfm. Matthias Brems, geboren 1967, ist ein unabhangiger Berater und Trainer mit dem
Schwerpunkt internationaler Vertrieb. Die Fragestellungen, die er in seinen Seminaren und
Workshops behandelt, resultieren aus seiner langjahrigen Erfahrung als internationaler
Vertriebsleiter. Seine Arbeit erstreckte sich Uber funf Kontinente, und die Zusammenarbeit
mit vielfaltigen Vertriebspartnern und Geschaftspartnern hat seinen Blick fur erfolgreiche
internationale Geschéftsbeziehungen gescharft.
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Rickfragen, Konditionen und Buchung:
Fachberatung fir den Aussenhandel (FBA)
Elsener Mihle 9

41515 Grevenbroich

Tel.: 021 81/75 66 87-0
Mail: info@exportberatung.de
Website: www.exportberatung.de/



mailto:info@exportberatung.de
https://www.exportberatung.de/

